
• Es líder europeo en componentes sinterizados para
amortiguadores • La nueva familia de piezas ha sido clave 
en el crecimiento en 2015 y 2016
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PMG Polmetasa crece
un 4,5%, hasta los 58,6
millones de facturación

/manufacturing Optimus 3D
entra en piezas funcionales
de plástico  [P 5
/manufacturing JIOrigings
hará tapones para barricas  [P 7
/instituciones Gipuzkoa
crecerá un 2,5%-2,8% [P 29

ACR Grupo afronta este ejerci-
cio con buenas perspectivas; tras
cerrar 2016 con una facturación en
torno a los 130 millones de euros,
espera consolidar su trayectoria y
acabar el año con nuevo creci-
miento, ya que para este ejercicio
cuenta ya con una cartera de obra
de más de 100 millones.  [P 16

> CONSTRUCCIÓN

ACR inicia el año
con una cartera
de obra de más
de 100 millones

Con una cuota de exportación
del 89%, PMG Polmetasa (Arrasa-
te-Gipuzkoa) es líder europeo de
componentes sinterizados para
amortiguador desde 2006. Es, ade-

más, centro de desarrollo para
otras plantas de la misma unidad
de negocio en EE.UU. y Asia del
grupo PMG. Sumar la producción
de piezas de alto valor añadido en

un nuevo nicho ha sido la clave de
los últimos dos años, en los que su
facturación se incrementó un 8,2%
en 2015 y un 4,5% en 2016, hasta
los 58,6 millones de euros.  [P 2-3

El Grupo Virtualware, especia-
lizado en tecnologías inmersivas e
interactivas, que desarrolla soft-
ware y hardware, cerró 2016 con
un volumen de negocio de en tor-
no a cuatro millones de euros, lo
que significa un crecimiento del

37% respecto al año anterior y du-
plicar su volumen de negocio des-
de 2013 (en tres años).

Esta evolución positiva ha es-
tado motivada, fundamentalmen-
te, tal y como explica su CEO, Unai
Extremo, por dos factores: el creci-
miento consolidado de los proyec-
tos a medida realizados en España,
o para otros países de Europa; y el
importante crecimiento de Méxi-
co, sobre un millón de euros, lo
que ha supuesto doblar el negocio
respecto al año anterior.

Virtualware encara 2017 con
excelentes perspectivas: crecer
cerca del 20%. Un objetivo que po-
dría llegar del nuevo planteamien-
to para la oficina de Londres, que
pasará a ser una filial ‘al uso’, del
oco puesto en Europa y de consoli-
dar Latinoamérica.  [P 21

> TECNOLOGÍAS DE LA INFORMACIÓN

Virtualware abrirá
una filial en Londres

* LA FIRMA

“Debemos remar
todos en la misma
dirección” José
Miguel Ayerza, director
general de Adegi. P 8

[ INFORME ]

La recuperación
económica reactiva
la demanda y el
interés por el suelo
empresarial. P 18-19

* ENTREVISTA

“La falta de incentivos
fiscales en Euskadi
frena el acceso al
MAB” Manuel Ardanza,
presidente del MAB. P 24

[ MARKETING ]

Kendu refuerza
su éxito en EE.UU. 
con nuevas oficinas
y el inicio de la pro-
ducción local. P 26

[ ALIMENTACIÓN ]

Arrese optimizará su
proceso productivo
con la renovación
de su obrador
en Basauri. P 14
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